
RVP INTERNATIONAL
PATH TO SVP

MONTH WK 1 WK 2 WK 3 WK 4  
MONTHLY 
TOTAL

YOUR 
GOAL

PATH TO SVP

PERSONAL COMMITMENTS  ‐ 50% OF YOUR TIME

PERSONAL PIQUES Reward Points
Pique Script 5 points
DVD's Handed 2 points

PRESENTATIONS
1 on 1's or webinars for personal prospect  10 points
2 on 1's or webinars of open line prospect 5 points2 on 1 s or webinars of open line prospect 5 points
Personal PBR 10 points
Open‐line PBR 5 points

RECRUITS/PROMOTIONS
Personal Enrollments (Goal of 1 min a month) 30 points
Personal Sponsored rep to ETT  (Goal of one a month) 50 points
Open Line Promotion to ETL (100pts) 100 pointsOpen Line Promotion to ETL  (100pts) 100 points

LAUNCH MEETINGS
Launch's Completed  10 points
Launch with 8 customer points acquired 20 points

TEAM PIQUES
3 way calls 2 points
Power Hours 10 points

PRESENTATIONS

TEAM COMMITMENTS  ‐ 50% OF YOUR TIME

2 on 1 or webinars 5 points
PBR's  5 points

Weekly Team Calls 10 points
Weekly BOM 10 points
Weekly Training 20 points
Regional Training 30 pointsRegional Training 30 points
National Training 50 points

ETT GOAL: 350 POINTS A MONTH PART TIME TC GOAL: 1020 POINTS  A MONTH

ETL GOAL: 750 POINTS A MONTH FULL TIME TC GOAL: 1530 POINTS A MONTH


